
 
 
  

 
 

 سخنی با شما 

.  کارآفرینان و صاحبین کسب و کار و مدیران میانی همیشه با دغدغه ها و نگرانی های متفاوتی رو به رو هستند 

جذب و استخدام، نگهداشت منابع انسانی، فروش، توسعه کسب و کار، جذب منابع مالی، کم شدن هزینه ها،  

زیان تولید، خرابی دستگاه ها و هزینه های تعمیر و نگهداری از جمله این  مواجه با سازمان های دولتی، ضرر و  

 دغدغه ها هستند. 

و   استرس ناشی از این عوامل باعث بروز مشکلات جسمی، روحی و حتی در بعضی اوقات خانوادگی میشود

 تمرکز لازم را از کسب و کار میگیرد. 

رآنیم تا با محصولات بیمه ای در جهت کمک به رفع این  ما با آگاهی کامل نسبت به این دغدغه و نگرانی ها ب

 و در نهایت به آرامش شما در زندگی شخصی و کاری کمک کنیم. نگرانی ها قدم برداریم

 

 "ما با بیش از یک دهه ارائه خدمات متفاوت به بیمه گذاران خود، خاطره خوب روزهای سخت بوده ایم"

 
 

 فلسفه وجودی ما ❖

 .میکرد ل یتبد  ندهیآرامش در مقابل حوادث آ جادی حسرت از دست دادن را به فرصت ا یتلخ

و اموال شما به واسطه محصولات   یی محافظت از دارا یدرباره چگونگ  یمتخصص و دلسوز ما با دادن آگاه میت

و    کنند یبدل م  نده یخاطر از تبعات حوادث در آ  نانیرا به اطم  نده یآ  ی کاش ها  ی ا  ، مه یارزشمند در صنعت ب

تضمین  بلکه    خرند،ینم  مه یما فقط ب  انیر. مشتکنند ی استرس ها را حذف و ظرف آرامش را پر م   یزندگ   ر یدر مس

نقطه آغاز ماجراست که    نیو ا  برگشت سرمایه خود را در مواجه با حوادث و اتفاقات را از ما خرید میکنند  

و    جهینت  نیبدست آوردن بهتر  با هدف خسارت را    افتیتمام مراحل در   ده ینل آموزش دتفکر، پرس   ن یبواسطه ا

تا    زمان است برسانند.  نیخسارت در کوتاه تر  افتیخود که باز  یرا به حق واقع  دهیاند یاصطکاک ز   نیبا کمتر

گذار از بدو    مه یب  یبانیلذا پشت   بیمه گذار ) صاحبین کسب و کار ( با فراق خاطر به توسعه و رشد  بپردازند  

 . با هدف ایجاد آرامش و تمرکز جز اصلی و لاینفک تعهد ما به شماستنامه تا پرداخت کامل خسارت    مهیصدور ب



 
 
  

 
 

 داستان برند  ❖

در حوزه ساخت ساختمان   یکه کارمند وزارت دفاع بودم، پدرم با عنوان معمار تجرب  شیسال پ  ۱4حدود  

وقت به دنبال درمان شخص مصدوم    ریکار در پروژه اتفاق افتاد و تا د  نیدر ح  یروز حادثه ا  کی .  کردیم  تیفعال

رخ داد، در    مهیب  ندهیو نما  شانیا  ن یتلخ بودم که ب  یبود. بعد از گذشت چند روز شاهد مکالمه ا   مارستانیدر ب

وجود تعهدات لازم در   کرد، متوجه شدم به علت عدم  یو ناراحت صحبت م یآن مکالمه پدرم به شدت عصبان

در  مه یب امکان  ب  افت ینامه،  ندارد.  وجود  رسان  شان یا  ی ناراحت  شتری کامل خسارت  اطلاع  عدم  مشاوره    یاز  و 

 .عقد قرار داد بود  مان در ز مهی ب ندهینما  ینادرست و ناکاف 

خانواده را تحت   تیپدرم شد و مدت ها وضع یخانواده و اعتبار صنف یبرا  یهنگفت انیاتفاق باعث ضرر و ز آن

  ی مفصل   یبود آشنا شدم و گفتگو   مه یکه کارشناس ب  یبا شخص   یمهمان  ک یدر    نکهی خود قرار داد. تا ا  ریتاث

از    شانیا  صی طرف و تشخ  ک یکسب و کار از    جادیو ا   ی نی. علاقه من به کارآفرمی راجع به آن تجربه تلخ داشت

را به صورت پاره وقت    تم یحوزه فعال  نیرا دارم باعث شد در ا  مهیدر صنعت ب  تیم فعاللاز  زه یو انگ   ییتوانا  نکهیا

رقم خورد و حس خوب    ی که داشتم، عملکرد مناسب  ی با وجود زمان محدود   یشروع کنم. بعد از مدت کوتاه

کامل و بدون    یتلاش با داشتن پوشش ها  انیشان که ثمره سال  ه یرمامحافظت از س   ی برا  گران یکمک به د

از بدنه دولت خارج شدم و به    ۱۳۹۱در سال    تایحوزه اقبال نشان دهم. نها  نیتر به ا   ی نقص باعث شد جد 

 .آغاز کردم  مه یخود را در صنعت ب تی و مستقل فعال  یصورت رسم

صادره در شرکت و    یه هانام   مه یمفتخرم که ب  مهی خود در صنعت ب  ت یسال از آغاز فعال  ۱۳با گذشت    امروز 

در زمان وقوع خسارت    یگونه چالش  چ یکه متشکل از کارشناسان خبره و متعهد است بدون ه  یا   مهیخدمات ب

 .م یخاطر آنان را حاصل کن تیرضا م یشده و توانسته ا انیمشتر تیباعث رضا

 تراب نژاد   د یمج -  ارادتمند 

 

 چرا ما خاطره خوب روزهای سختیم؟  ❖

با اعمال نظر کارشناسان خسارت در زمان انعقاد قرارداد با هدف اطمینان از کامل بودن  صدور بیمه نامه   •

 .پوشش ها



 
 
  

 
 

با استفاده از تکنیک پب و در بازه های زمانی مختلف در طول   به روز رسانی انواع بیمه نامه  :پایش بیمه ای •

 .مغایرت های احتمالیمدت قرارداد با هدف جلوگیری از کم بیمه شدگی و رفع 

آشنایی از قوانین و مقررات بیمه ای و فرابیمه ای به بازیافت خسارت سریع تر کمک   :پیگیری خسارت •

خواهد کرد. از زمان اعلام خسارت توسط بیمه گذار، کارشناسان پشتیبانی چتر صنعت تمام مراحل را تا  

 .ار و زیان دیده خواهند رساند پرداخت خسارت پیگیری و گزارش آن را به سمع و نظر بیمه گذ 

با هدف ارتباط و همکاری مداوم با بیمه گذاران و    درصدی بیمه نامه های صادره   100تعهد به تضمین   •

تضمین    % ۱00سربلندی ما در پرداخت کامل و دقیق خسارت های احتمالی، ما بیمه نامه های صادره را  

 .مینماییم

 ”حادثه خواهد ساختعملکرد ما یک خاطره خوب در روزهای تلخ “

 

 در بیمه های ساختمانی و عمرانی و تخصص  تجربه ❖

 

 کلیک کنید 

https://aparat.com/v/vam287r


 
 
  

 
 

 ما ؟  همکاری باچرا  ❖

 در کسب و کار:  یسودده  شیها و افزا نهیکاهش هز

مترقبه به اشخاص در    ری آشکار و پنهان به واسطه حوادث غ  ی ها  نه یچتر صنعت کاهش هز  ت یو مامور  تیماه

با هدف کشف نقاط حساس و حادثه   یهمکار انیباشد. نگاه همه جانبه به کسب و کار متقاض ی کسب و کار م

ها و کاهش    سکیمطابق با آن ها، باعث حذف ر  یا   مهیو ارائه محصولات ب   هاو خواسته    ازهاین  ی و بررس   زیخ

 خواهد داشت. میمستق ریکسب و کارها تاث   یها خواهد شد و بر سودآور  نهیهز
 

   شرکت: نیدر زمان و انتخاب بهتر ییصرفه جو  

کمک    ان یمشتر ازیبنا به ن  ی و ارائه مشاوره تخصص  ی ا  مه یب  ی ارتباط و شناخت نقاط ضعف و قدرت شرکت ها

زمان ممکن    ن یدر انعقاد قرارداد در کمتر  یو اشتباهات احتمال  ادیرقم زده تا بدون صرف زمان ز  یزیشگفت انگ 

 کنند.  دایانتخاب دست پ نهیگر ن یبه بهتر
 

 قرارداد و تعهد:   نی تضم   یمتفاوت برا تیمز

  ی در صورت  باشد،یصدور و انعقاد با اطلاعات موجود م  مهیفعالان صنعت ب  یگذاران و حت  مهیغالب نزد ب  کردیرو

. نگرش چتر صنعت متفاوت است چرا که چتر صنعت  شودیروز حادثه جبران م  ت یواقع  ی که خسارت بر مبنا

 . کند یم  یروز مبادا به روزرسان  ی کرده و آن را برا  شی کسب و کار پا  ی فضا  راتییغرا مطابق با ت   ی ا  مه یمحصول ب
 

 : دیجد یشروع   یبرا زیشگفت انگ یانیپا 

مشاوره    ستم ی. اکوس د یببر  ی انتخاب درست خود پ  تیتا به اهم  م یسخت هست  یخاطره در روزها  ن یبهتر  چرا که 

  ی به روزرسان  یبرا  ی ا  مهیب  شینامه توسط کارشناسان مجرب، پا  مه یب  حیو صح  یکسب و کار محور و صدور فن 

 آن ها خواهد ساخت.  ی برا ی خاطره خوب ان، یمشتر ی برا ی ریدرگ  نی خسارات با کمتر ی ریگ یو پ

 

 

 

 



 
 
  

 
 

 صنعتیتخصص در بیمه های  ❖

 

 

 کسانی که به ما اعتماد کرده اند ❖

 

 و دیگر بیمه گزاران ارزشمند...

 کلیک کنید 

https://aparat.com/v/hlo3loy


 
 
  

 
 

 رضایت مشتری  ❖

 

 

 

 

 کلیک کنید 

 کلیک کنید 

https://www.aparat.com/v/jgquskq
https://www.aparat.com/v/zpxbv4t


 
 
  

 
 

 مدیران صنعت بیمه  چتر صنعت از نگاه ❖

 

 

 

 

 

 

 

 

 کلیک کنید 

https://aparat.com/v/yftqwp2


 
 
  

 
 

 واهینامه ها و جوایز گ ❖

 طاهری )اورانیم( شرکت در دوره جامع یک ساله کسب و کار استاد حسین  



 
 
  

 
 

 ۱۳۹6 – فروش بیمه نامه عمر انفرادی بیمه دانا در استان قم  نماینده برتر کسب 



 
 
  

 
 

 ۱۳۹8 –تقدیر به عنوان نماینده برتر بیمه دانا در استان قم  



 
 
  

 
 

 ۱400 – فروش بیمه نامه عمر انفرادی بیمه دانا در استان قم   کسب رتبه دوم در



 
 
  

 
 

)عیوب پنهان و اساسی ساختمان( در    مسئولیت و بیمه نامه های خاصکسب رتبه اول فروش بیمه نامه های 

 ۱402 -استان قم  



 
 
  

 
 

 ۱402  –  کل کشوردر ساختمان(  یپنهان و اساس  وبیخاص )ع ی نامه ها مهیکسب رتبه اول فروش  ب



 
 
  

 
 

 پروانه فعالیت  ❖

 


